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لمشرف الإدارة والتخطيط الإستراتيج اري فدورة: محاور التميز الإبت
المبيعات والتسويق

لغة الدورة ‐ الساعات السعر نهاية التدريب بداية التدريب الفندق المدينة الود

العربية ‐ 25 € 5450 2026-01-16 2026-01-12 قاعة فندقية هامبورج (ألمانيا) MCC-771

الهدف من الدورة التدريبية

تنمية القدرة عل رؤية وتحليل المؤثرات البيئية والتعامل الفعال مع عنصر المخاطرة وعدم التأكد ووضع
الإستراتيجيات والخطط لمواجهة المواقف البيئية المحتملة.

تحقيق أهدافها ف نجاح المنشأة ف وناته وأدواته وأثرة فوأهميتة وم تفهم دور التسويق الإستراتيج
المدي الطويل

كيفية وضع إستراتيجيات التسويق.

الموضوعات الرئيسية للدورة التدريبية

المفاهيم الأساسية للإستراتيجية والإدارة الإستراتيجية والإستراتيحية الإدارية .

النموذج المتامل لعملية التخطيط الإستراتيج وأستشاف وتحليل البيئة .

تحديد وصياغة الإستراتيجيات عل المستويات المختلفة .

أنواع الإستراتيجيات ومتطلباتها :

إستراتيجية الإستقراء .

إستراتيجية البقاء والمنافسة .
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إستراتيجية النمو والتوسـع .

أتخاذ القرارات الإستراتيجية 

تطبيق وتقييم ومراجعة الإستراتيجيات عل مستوي المنشأة .

الممارسات الإستراتيجية وتطبيقات لمفهوم الإدارة الإستراتيجية ف المنظمة .

الفروق الجوهرية بين التخطيط اللتسويق والتشغيل والتخطيط الإستراتيج للتسويق .

مصفوفة الأسواق كأداة لزيادة المبيعات .

مصفوفة وحدات الأعمال الإستراتيجية  كأداة لتقييم النشاط التسويق للمنشأة .

تحليل  SOWT  كأداة لتحديد نقاط القوة والضعف والفرص والتهديدات 

أساليب علاج المشلات المتعلقة بالتخطيط الإستراتيج للتسويق .

حالات وتطبيقات وورش عمل .
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الأكاديمية الإسندنافية للتدريب والتطوير تعتمد عل أحدث الأساليب العلمية والمهنية ف مجالات التدريب
وتنمية الموارد البشرية، بهدف رفع كفاءة الأفراد والمؤسسات. يتم تنفيذ البرامج التدريبية وفق منهجية متاملة

تشمل:

المحاضرات النظرية المدعومة بعروض تقديمية (PowerPoint) ومقاطع مرئية (فيديوهات وأفلام
قصيرة).

.للمتدربين قبل وبعد البرنامج لقياس مدى التطور والتحصيل العلم التقييم العلم

جلسات العصف الذهن وتطبيقات عملية للأدوار من خلال تمثيل المواقف العملية.
دراسة حالات عملية مصممة خصيصا لتلائم المادة العلمية وطبيعة عمل المشاركين.

اختبارات تقييمية تُجرى ف نهاية الدورة لتحديد مدى تحقيق الأهداف التدريبية.

يحصل كل مشارك عل المادة العلمية والعملية للبرنامج مطبوعة ومحفوظة علCD  أو فلاش ميموري، مع تقديم
تقارير مفصلة تشمل الحضور والنتائج النهائية مع التقييم العام للبرنامج.

يتم إعداد المادة العلمية للبرامج التدريبية بطريقة احترافية عل يد نخبة من الخبراء والمتخصصين ف مختلف
المجالات والتخصصات. ف ختام البرنامج، يحصل المشاركون عل شهادة حضور مهنية موقعة ومعتمدة من

الأكاديمية الإسندنافية للتدريب والتطوير.

أوقات البرنامج:

من الساعة 9:00 صباحا حت 2:00 ظهرا ف المدن العربية.
من الساعة 10:00 صباحا حت 3:00 ظهرا ف المدن الأوروبية والآسيوية.

البرامج التدريبية تتضمن :

بوفيه يوم يقدم أثناء المحاضرات لضمان راحة المشاركين.
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